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1 ИНСТРУКЦИЯ 

1.1 ЦЕЛЬ ДОКУМЕНТА 
Цель этого документа состоит в том, чтобы описать проект Инструмент партнера для AngeoTravel. 

 Эта спецификация будет использоваться для руководства командой разработчиков на этапе реализации. 

Кроме того, он обеспечит команде тестирования все необходимые технические детали для реализации 

функционального теста. 

1.2 ТЕРМИНЫ 
Термин Определение 

Экскурсия  

Календарь мероприятия  

Услуги  

Бонусы  

Скидки  

Маркетплейс  

Визард  

Овербукинг  

Агент  

Администратор компании  

2 НЕ ФУНКЦИОНАЛЬНЫЕ ТРЕБОВАНИЯ 
Приложение должно отвечать требованиям: Простота интерфейса, показ результатов не мене чем за 10 

секунд,  верстка кросбраузерная с поддержкой планшетов. 

 Интерфейс приложения будет реализован для браузера и для мобильного телефона. Все интерфейсы 

должны поддерживать многоязычность, с возможностью выбора языка пользователем. Для  этого требуется 

отделить все текстовые строки от интерфейса, перевести все справочники. Первоначально кроме русского 

надо реализовать и английский язык.  

 

3 ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА 
1 Версия (1месяц) 

 Реализуется часть форм и интерфейс для работы с компанией и агентами  

 Реализуются вся ветка по работе с экскурсиями 

 Реализуется функционал по настройки мобильного приложения 

2 Версия (2 месяц) 

 Исправление багов 

 Реализации ветки по работе с услугами 

 Реализация функционала работы с бонусным счетом (начисления и оплата)  

 

 

  



 

4 БИЗНЕС ЛОГИКА 
Приложение может работать в двух режимах:  

 Для неавторизованного пользователя, сразу ведет на форму авторизации или регистрации.  Для 

мобильного приложения регистрация пока не доступна (неопределенны правила регистрации 

компании), для регистрации приложение будет отправлять на сайт  в браузер. 

 Для авторизованного пользователя – основная часть, которая  отображает профиль пользователя и 

компании, так же содержит основной функционал по добавлению экскурсий и услуг. Доступны  

возможности работы с бронями и заказами. 

 

В системе присутствуют роли:  

 Администратор компании -  пользователь, который от имени компании заполняет описание услуг в 

системе, следит за актуальностью остатков и получает информацию о поступающих бронях; 

 Менеджер компании - пользователь, который имеет ограниченный доступ к системе, может делать по 

выбору администратора системы Ввод данных, Управление бронями,  Выдачу электронных ваучеров; 

(ограничение ролей у менеджеров компании будем делать во второй версии приложения) 

 Агент компании  - получает доступ к календарю мест  от компаний по ссылке, которую компания 

должна ему направить. Если приглашение агента приходит менеджеру компании, он может 

использовать счет компании для покупки услуг у других компаний, где он агент. Агент  может 

осуществлять продажу чужих экскурсий за счет своего бонусного счета в системе или просто 

бронировать, если счет равен 0.  Агент либо удерживает комиссию при продаже услуг туристу , либо  

получает комиссию на бонусный счет от компании по активации услуги или в конце расчетного 

периода. (Ангео тревел у каждой компании создается автоматически качестве агента , ей 

переустанавливается агентская комиссия в 15%, компания может данный бонус изменить, но 

удалить АнгеоТревел из агентов не может ) 

 

4.1 ПРИМЕРЫ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ 

 

4.1.1 РЕГИСТРАЦИЯ КОМПАНИИ 
 

Компания создается на сайте зарегистрированным пользователем, первый пользователь, кто ввел данные 

будет являться администратором данной компании и будет отвечать  в представлении данных на 

АнгеоТревел.  

После ввода всех полей в анкете компании, включая: название, адрес, телефон, список всех офисов, -

администратор компании отправляет заявку на публикацию компании в сети АнгеоТревел. Оператор видит 

эту заявку проверяет корректность введённых данных и активирует компанию.   Для активации необходимо 

подписать договор или, чтобы администратор зарегистрировался в системе с внутреннего с емайла с 

доменным именем введенной компании 

После активации пользователю становится доступной функция публикации мероприятий и услуг на 

маркетплейсе АнгеоТревел . 

Регистрация компании доступна только с сайта АнгеоТревел. 



4.1.2 КОМПАНИЯ ПРЕДОСТАВЛЯЕТ ДОСТУП ПОЛЬЗОВАТЕЛЯ К 

ПРИЛОЖЕНИЮ(РЕГИСТРАЦИЯ НОВОГО ПОЛЬЗОВАТЕЛЯ, ИЗМЕНЕНИЕ ПРАВ) 
 

Администратор компании, может отослать средствами сайта и мобильного приложения приглашение на 

емайл пользователя, указав в приглашении какую роль, данный пользователь будет выполнять в 

дальнейшем, либо администратор, либо агент.  Если будет выбрано пригласить администратора, 

пользователь получает не только равные права, но и доступ к единому бонусному счету.  

На один емайл может приходить сколько угодно приглашений  в качестве агента, но только одно 

приглашение в качестве администратора.  

4.1.3 ВВОД НОВОЙ ЭКСКУРСИИ(МЕРОПРИЯТИЯ)  
Пользователь с правами администратора компании может ввести новую экскурсию 

Для этого ему надо пройти последовательность шагов 

1. Придумать название экскурсии, дать текстовое описание и постараться заполнить ключевые слова для 

удобства поиска данной экскурсии в  маркетплейсе ангеоТревел 

2. Связать с описанием графические файлы в различных форматах, для наглядного представления 

экскурсии, по умолчанию первая загруженная картинка будет являться логом данной экскурсии, 

первый загруженный видео файл – презентацией экскурсии на страницах маркетплейса АнгеоТревел  

3. Нужно ввести в системе дни, по которым проводится экскурсия или мероприятие. Если даты 

проведения экскурсий носят повторяющий характер можно воспользоваться визардом, который 

заполнит календарь по шаблону 

4. При заполнении данных о дате и времени проведения экскурсий, хорошим тоном будет ввести 

количество доступных в системе мест. Если данную информацию не ввести, то система будет считать, 

что мест не ограничено и возможно наступление события овербукинга.  

5. Ввести информации о стоимости экскурсии или мероприятия 

6. Ввести информацию о скидке и бонусах в системе АнгеоТревел, которые возвращаются 

пользователям бонусных карт АнгеоТревел. Данная информация не обязательна, но система должна 

дать пояснение, что вывод информации об экскурсиях ранжируется по значению скидки, которая 

указана в системе. 

 

4.1.4 ВВОД НОВОЙ УСЛУГИ 
Пользователь с правами администратора компании может ввести описание услуг. Пользователь может быть 

ИП.  

Для этого ему надо пройти последовательность шагов 

1. Придумать название услуги, дать текстовое описание и постараться заполнить ключевые слова для 

удобства поиска данной услуги в  маркетплейсе АнгеоТревел 

2. Ввести информации о стоимости услуги 

7. Ввести информацию о скидке и бонусах в системе АнгеоТревел, которые возвращаются 

пользователям бонусных карт АнгеоТревел. Данная информация не обязательна, но система должна 

дать пояснение,  что вывод информации об услугах ранжируется по значению скидки, которая указана 

в системе. 

3. Так же для компаний у кого несколько адресов, нужно ввести для каждого адреса прописать свой 

список услуг. (можно воспользоваться дублированием  информации уже введённой услуги в ходе 

создания новой услуги) 

  



 

4.1.5 ПУБЛИКАЦИЯ УСЛУГИ И ЭКСКУРСИИ В МАРКЕТПЛЕЙСЕ ANGEOTRAVEL 
Публикация новой информации на маркетплейс АнгеоТревел происходит только после верификации 

информации оператором. Механизм публикации доступен администратору с сайта или из приложения, он 

может в любой момент снять лил возобновить показ экскурсии или услуги на страницах портала АнгеоТревел.  

Повторная публикация ранее снятой с публикации услуги или экскурсии проходит без валидации оператором. 

Валидация оператором, это процесс, который позволяет оператору запретить публикацию информации на 

портал для не валидированных пользователей. Для остальных он идет без задержки. Так же у оператора 

должен быть механизм запрета  определённой информации если были жалобы на размещенную там 

информацию.  

 

4.1.6 УПРАВЛЕНИЕ ОСТАТКАМИ МЕСТ, УПРАВЛЕНИЕ БРОНЯМИ 
Для управления остатками мест, надо донести до партнеров, что ним в любой момент для любого дня могут 

ограничить ранее введенное количество мест. Вмомент когда количество зарегистрированных броней в 

системе приближается к предельному значению, администратору компании приходит информирование об 

этом. 

Администратор компании у себя в настройках может выбрать режим подтверждения броней пользователя:  

 Автоматическое, когда бронь поступает и есть свободные места на конкретную дату, бронь 

подтверждается системой, пользователю высылается электронный билет, и количество доступных 

мест уменьшается. В  ином случае  пользователю приходит информация, что надо выбрать другую 

дату с указанием первой свободной даты.  

 В ручном режиме. Все брони сначала попадают на подтверждение к администратору компании, о чем 

последнему приходит оповещение, если он в течении часа принимает бронь, то электронный билет 

высылается пользователю. Если нет, то так же приходит информация о ближайшей доступной дате, 

причем если есть конкурирующая услуга у другой компании пользователь информируется именно о 

ней.   

4.1.7 СПИСАНИЕ/НАЧИСЛЕНИЕ БАЛОВ 
 

Данная операция позволяет производить операции по перемещению  балов с бонусного счета туриста на 

бонусный счет компании или наоборот. Для предотвращения расхождения информации на маркетплейсе 

АнгеоТревел и у партнера, списать или начислить можно только те значения, которые прописаны в разделе 

стоимости услуг. 

 Данная роль доступна либо администраторам компании либо менеджеру с  доступом Списание балов 

  



 

4.1.8 СХЕМА ВЗАИМОРАСЧЕТОВ (ОЦИФРОВКА ТЕКУЩИХ СХЕМ ИЗ ОФЛАЙНА)  
 

В схеме участвуют две роли:  

 Компания, продающая сервис или услугу; 

 Агент компании, от имени компании совершающий сделку с туристом на оказание услуги. 

 

Компания озвучивает агенту условия сотрудничества – стоимость услуг,  процент его скидки (доход) , 

закрепляет данные договорённости  

Агент от имени компании осуществляет продажу их услуг , в случае оплаты услуги туристом агент получает 

свою комиссию.  

Есть такие способы взаиморасчетов: 

1. Агент берет свою комиссию от туриста в качестве аванса, а турист платит компании оставшуюся часть.  

Ваучер выдается агентом.  Турист его передает в компанию. В этом случае никакого движения 

денежных средств не происходит 

2. Агент бронирует экскурсию у компании, берет полную стоимость с клиента, выдает ему 

ваучер(документ строгой отчетности). Компания оказывает услугу, забирает ваучер у туриста. По 

данному ваучеру формируется задолженность  агента перед компанией, который обязан передать 

деньги компании, оказавшей услугу за вычетом своей комиссии.  

3. Агент  бронирует экскурсию, после подтверждения от компании направляет контактные данный 

туриста. Турист оплачивает экскурсию сотрудникам  компании, передает бланк  ваучера от агента. По 

другому корешку агент получает свою часть дохода от компании. (мало практикуется) 

В приложении данные схемы повторяются таким образом.  

1. Компании могут сделать приглашение агенту, отправив ему инвайт по электронной почте или на 

мобильный телефон. Отправляя приглашение, компания устанавливает для агента размер его 

комиссии.  Так же компании могут акцептовать на сайте запросы от агентов. 

2. Агент получивший приглашение знакомится с условиями компании и либо их подтверждает, тогда 

оснастка компании становится доступной данному агенту или не соглашается, тогда инвайт удаляется 

из системы агента и компании.  

3. Агент выбирает сам схему взаимодействия для каждой компании он может либо удерживать свой 

бонус, либо получать вознаграждение в балах АнгеоТрвел после каждой успешной сделки, в 

последнем в системе формируется документы по задолженности компании перед агентом, которая 

может быть погашена бонусами АнгеоТрвел или иным способом ( по договору сторон) 

4. Агент также может оплатить компании деньги со своего бонусного счета в момент заказа услуги, если 

его достаточно, чтобы оплатить услугу (за вычетом его комиссии) 

5. В случае если услуга не предоставлена или отменена, идет возврат денег туристу тем способом каким 

были деньги введены в систему.  

  



 

4.1.9 ПРОДАЖА ЭКСКУРСИЙ И УСЛУГ (АГЕНТАМИ ИЛИ МЕНЕДЖЕРАМИ КОМПАНИЙ)  
 

Агент или менеджер компании может начать выбор экскурсий или услуги для туриста  нескольким способами  

и только из списка компаний, которые подтвердили ему его агентский статус. 

1. По календарю, потом определится с  названием или компанией 

2. По названию компании или экскурсии, потом определится с датой 

Выбрав экскурсию агенту нужно заполнить данные о клиенте, Фамилию, имя, контактный телефон или емайл,  

количество туристов, название отеля  откуда их необходимо забрать, если трансфер  входит в  экскурсию 

Если агент продает услугу, то ему достаточно только ввести Имя фамилию и контактные данные туриста, 

контактный телефон или емайл 

Заполнив бронь, агент может взять деньги туриста и оплатить экскурсию со своего бонусного счета (стоимость 

экскурсии за вычетом его агентской комиссии) или если у него бонусных денег не достаточно, то отправить 

заявку без оплаты.  Отправляя заявку  агент  должен понимать, что у некоторых компаний будет настроено не 

автоматическое подтверждения, тогда ему придётся подождать в течении некоторого времени, но не больше 

часа 

По контактным данным туриста система Ангео тревел направляет электронный ваучер с номер и информации 

о забронированной экскурсии. Так же данные туриста попадают в CRM и в дальнейшем с ними могут работать 

операторы Ангео Тревел или CRM (в случае емайла) 

 

 

 

 

  



5 ДИЗАЙН СИСТЕМЫ 

5.1 МОБИЛЬНОЕ ПРИЛОЖЕНИЕ 
Полная карта экранов со схемой переходов в Приложении 1 

Примеры исполнения  

 

 

Вариант ориентации телефона либо книжная, либо альбомная, главное чтобы на экранах ввода текстовой 

информации описание страниц и т.п. было удобно работать (ввод не должен быть затруднен)  



5.1.1 АВТОРИЗАЦИЯ 
Авторизацию надо делать максимально простую и при первом заходе запоминать пользователя в программе.  

Если авторизация не подтверждена, пользователю на указанный емайл ( в поле или полученном от соц.сетей) 

приходит ссылка с паролем  и пользователь регистрируется в системе.  

Основной трафик регистрации надо отправлять на сайт на ссылку регистрации в браузер.  

 

5.1.2 ГЛАВНЫЙ ЭКРАН (ПЕРВЫЙ ВХОД) 
Если пользователь ни на сайте, ни в приложении не ввел ни экскурсий, ни услуг и он не зарегистрировался по 

агентской ссылке,  ему показывается  окно с визордом ввода данных.  

Тут основной посыл, что если пользователь не представитель компании делать ему по факту в приложении 

нечего)  При повторном входе без изменения статуса, ему можно поверх формы показать  информацию с 

помощью о функционале программы и для чего она предназначена.  

Если залогинился агент, то мы знаем об этом, так как агент может поспасть в приложение только по 

приглашению от компаний. 

 

 



5.1.3 ГЛАВНЫЙ ЭКРАН (ПОВТОРНЫЙ ВХОД) 
Когда пользователь входит в приложение с активным статусом агента или администратора компании ему 

показывается окно с элементами для быстрого перехода на необходимый функционал.  

Какие кнопки показываются на данной форме можно настраивать в приложении в его настройках.  По 

умолчанию в системе прописываются кнопки в зависимости от роли пользователя в приложении.  

Должны присутствовать такие предустановки:  

1. Администратор компании с профилем экскурсии или мероприятия 

2. Администратор компании предлагающей услуги  

3. Агент экскурсионной компании 

4. Представитель компании по услугам (списание, начисление бонусов)  

 

 

 

  



 

5.1.4 ВВОД/РЕДАКТИРОВАНИЕ ЭКСКУРСИЙ (ВИЗАРД) 
Алгоритм ввода экскурсий или иных мероприятий описан в пункте 3.1.3 

Весь ввод привязывается к конкретному местоположения, по умолчанию местоположение устанавливается 

либо как место нахождение мобильного телефона, либо если пользователь привязан к компании, город 

центрального офиса данной компании.  

В любом случае местоположение может быть выбрано из списка городов мира (город выбирается по 

частичном совпадению вводимой информации) 

 

 

  



Каждая экскурсия  имеет название. Для добавления новой  экскурсии достаточно ввести новое название  в 

поле Названия и приложение автоматически создаст новую не опубликованную экскурсию. 

Визард разделяет две сущности, ввод описание экскурсии и формирование остатка мест.  

По завершению ввода описания сущность уже можно публиковать на портале, расписание и остаток мест 

нужны для онлайн заказов и могут быть выяснены или заполнены операторами АнгеоТрвел по поручению 

администратора компании, например по телефону. 

 

В данной форме автоматически в теги подставляется в первый тег тип сущности из справочника АнгеоТревел 

( экскурсия, мероприятие, концерт, выступление) 

 

  



Приложение должно автоматически определять по расширению, что загружает пользователь видео или 

фотографию. 

 

У экскурсий можно  аналогично с услугами сделать единый интерфейс по зданию стоимости услуги. 

 

 

  



 

5.1.5 ЗАПОЛНЕНИЕ КАЛЕНДАРЯ ПО ШАБЛОНУ 
Для того чтобы пользователь мог заполнить календарь, учитывая что большинство экскурсий это 

повторяющиеся события обычно с недельной периодичностью, необходимо реализовать заполнитель дат с 

экскурсиями, кроме времени начал экскурсии тут можно указать и максимальное значение мест доступное 

для бронирования через систему АнгеоТрвел 

 

 

 

  



5.1.6 ОСТАТКИ МЕСТ НА ЭКСКУРСИЯХ (КАЛЕНДАРЬ) 
Форма остатка мест должна в простом календаре с помощью цвета показать доступное количество мест на 

каждый день. Для роли администратор компании доступна возможность изменения информации, в том 

числе и добавления нового дня экскурсии(мероприятия)  

 

 

 

Нужно добавить легенду правил, каким цветом выделяются дни и что это значит 

Красный – все продано; 

Зеленый – есть свободные места (Темно зеленый - осталось меньше 3 мест?); 

Серым – на данный день нет экскурсии 

  



 

5.1.7 ДОБАВЛЕНИЕ/РЕДАКТИРОВАНИЕ УСЛУГИ (ВИЗАРД) 
Данная форма предназначена  для ввода или изменения услуги.  Алгоритм  описан в пункте 3.1.4 

Каждая услуга имеет название. При добавлении нового названия достаточно ввести его в поле названия 

услуги и приложения автоматически создаст новую не опубликованную услугу 

Каждая услуга  имеет уникальное название в рамках одной компании. Для добавления новой  услуг 

достаточно ввести новое название  в поле Названия и приложение автоматически создаст новую не 

опубликованную услугу. Для дальнейшей работы ее можно выбрать из выпадающего списка 

 

 

 

 

 

 

 



 

Данная форма является не обязательной для заполнения, автоматически адрес устанавливается в значение 

адреса привязанной компании, если анкета компании не заполнена услуга не сможет быть опубликована 

 

 

 

 

  



 

5.1.8 СПИСАНИЕ/НАЧИСЛЕНИЕ БАЛОВ 
Важный функционал для работы с бонусной системой АнгеТревел. Все операции должны легироваться и в 

последствии подтверждаться администратор компании в посменной или электронной форме.  

 

 

5.1.9 РАБОТА С БРОНЯМИ  
Все приходящие администратору компании брони сортируются по мере их постпления, сверху показаны 

самые свежие. Можно применить дополнительный фильтры: ограничить время показа брони (неделей, 

месяцем, годом), показать только неподтверждённые брони, показать только брони которые должны 

исполнится. 

 

 

 

 

 



Каждую бронь можно показать в детальной форме. В зависимости от установок в настройках компании, если 

бронь требует ручного подтверждения, то на карточке брони должен быть доступен функционал 

подтверждения брони. Если данный функционал не активирован у компании его нужно скрыть в приложении. 

В приложении надо предусмотреть механизм исходящего звонка, если вызываемый абонент подключен к 

системе АнгеоТрвел и активен в нем возможно организовать исходящий вызов средствами приложения ( если 

это реализовано)  

Аналогичный механизм и по поводу отсылки мгновенных сообщений между пользователями системы 

АнгеоТревел 

В брони так же выводится информация о сумме которую необходимо взять с туриста, сумма может быть 

равна 0, если деньги с туриста уже взяли, указывается оплачена или не оплачена комиссия агента, в случае 

если это агентская продажа. Это больше информационное поле, так как всю систему взаиморасчета берет на 

себя сервис Ангео Трвел. 

 

 

  



 

5.1.10 НАСТРОЙКА ПРИЛОЖЕНИЯ 
Приложение должно иметь расширенные возможности по его настройки, как функциональной части так и 

касательно отображения.  Данный функционал должен строится по методу версий от простого к сложному.  

На данном макпе представлен финальный функционал. Но нет жестких установок по очередности реализации 

функционала настроек.  

 

 

  



 

Если пользователь является администратором компании, то ему доступен функционал по Приглашению 

других пользователей в систему, в качестве  сотрудников компании ( единый бонусный счет) или агента 

(индивидуальный счет).  

 

 

 

 

  



 

5.1.11 ПРОДАЖА ЭКСКУРСИИ (ИНТЕРФЕЙС АГЕНТА) 
 

Агент или менеджер компании может начать выбор экскурсий или услуги для туриста  нескольким способами 

в зависимости от того какое из полей Компания, Экскурсия, дата, были выбраны первыми.  

В сервисе показаны только  экскурсии со свободными местами, остальные не показаны. 

 

Агент может использовать  Оплатить балами, если у него достаточно балов на счете или Проинформировать, 

что он взял комиссию с клиента наличными  (Взял аванс) 

Или без денег отправить заявку на бронь забронировать.  Все брони у агент отображаются в интерфейсе 

показа броней 5.2.9 Работа с бронями 

При совершении денежных операций клиенты могут попросить агента или менеджера компании списать или 

зачислить балы с их бонусной карты, для этого перед операцией бронирования нужно будет воспользоваться 

интерфейсом  5.2.8 Списание/начисление балов 

 

 

 

  



6 АРХИТЕКТУРА СЕРВИСОВ 
 

 

 

Сервер приложения

Сайт 
Мобильное приложения (iOS, Android)

Пользователь

Админ панель 

Менеджер

 

  



ПРИЛОЖЕНИЕ 1 СХЕМЕ ЭКРАНОВ И ПЕРЕХОДОВ. ПЕРВАЯ ВЕРСИЯ 



 

ПРИЛОЖЕНИЕ 2 ПРОТОКОЛ ВЗАИМОДЕЙСТВИЯ СЕРВЕР КЛИЕНТ(МОБИЛЬНОЕ 

ПРИЛОЖЕНИЕ) 
 

 

Angeo API v01 
Сервис доступен по адресу http://angeo.cloudapp.net далее будут указаны ресурсы. 

GET /sliders/{main|category} 
Получить объекты для слайдера указанного типа. 

Пример использования: 

http://angeo.cloudapp.net/sliders/category 

Вернет список объектов для слайдера категорий 

GET /categories 
Получить список ВСЕ категорий 

GET /categories/search/{string} 
Найти все категории в названии которых присутствует “string” 

GET /categories/{uuid} 
Получить описание категории с указанным ID 

 

GET /resources 

Получить список всех доступных рессурсов, Рессурс - это конкретное мероприятие в конкретное время 

Не обязательные параметры: since={date} - все ресурсы измененные после данного времени 

 

GET /resources/since/{datetime} 

Получить информацию о мероприятиях дата изменения которых была после {datetime}. 

 

GET /resources/{uuid} 

Получить информацию о конкретном мероприятии 

 

POST /resources/booking/{uuid} 

Оформить покупку ресурса с {uuid} 

user_id: id полльзователь 

http://angeo.cloudapp.net/
http://angeo.cloudapp.net/sliders/category


tickets: количество билетов 

 

GET /products 

Получить список всех доступных рессурсов, Рессурс - это конкретное мероприятие в конкретное время 

Не обязательные параметры: since={date} - все продукты измененные после данного времени 

 

GET /products/{uuid} 

Получить информацию о конкретном продукте 

 

GET /roles 

Получить информацию о всех доступных ролях 

Методы пока не реализованные 

 

GET /currencies 

 

POST /products 

Добавить новый продукт 

 

POST /resources 

Добавить новый ресурс 

 

PUT /products/{uuid} 

Обновить продукт с uuid 

 

PUT /resources/{uuid} 

Обновить ресурс с uuid 

 

Добавить метод для бронирования ресурса 

? Добавить метод отправки смс для регистрации приложения 

? Добавить метод регистрации\авторизации приложения 

 


