
Кто ваши пользователи?
Возраст 25-45 лет. Доход средний + и выше, от 100 тыс.руб на человека.
Жители мегаполисов. В семье 1-2 ребенка от 2 до 7 лет.

Типовые сценарии использования?
Приложение для пользователей портативного проектора МУЛЬТиКУБИК:

домашний просмотр (настроил в приложении - отдал кубик ребенку)
в поездке (скачал перед выездом - смотришь на кубике в дороге)
в отеле / на отдыхе
в ресторане (занять ребенка)

Для остальных пользователей, не имеющих портативного проектора
МУЛЬТиКУБИК, предлагается функционал каталога диафильмов:
“Диастор”, с следующими сценариями:

просмотр и покупка Диафильмов (обычных/озвученных/с
параллаксом) в самом приложении
родитель с ребенком читает ему диафильмы
родитель с ребенком вместе смотрят озвученные диафильмы
ребенок сам смотрит озвученные диафильмы в смартфоне родителя
родители запускают трансляцию диафильмов на внешние устройства:
ТВ, проекторы, приставки

Решаемые проблемы пользователя?
Объединить семью, предоставить возможность родителю показать
кусочек своего детства, показать что чтение бывает легким и интересным,
а книжки с картинками живет в телефонах, планшетах, а при наличии
проектора и на потолке.

Почему для них важен ваш продукт?
Проверенный безопасный контент, спокойный, позволяющий снизить
активность ребенка перед сном и упростить засыпание. Возможность
ограничивать время просмотра в день. Возможность окунуться в



атмосферу детского счастья и разделить эту атмосферу с семьей.
Диафильмы из детства.

Есть ли у вашего продукта конкуренты?
Есть прямые конкуренты портативному проектору, как дешевые китайские
изделия, так и бренды: Sony, Philips, Anker.

Присутствуют конкуренты и для мобильного приложения Диастор:
“Фильмоскоп 2.0”, “Диафильмы HD”, “Диафильмы - Лучшие сказки”

Непрямые конкуренты Диастора: Мульт, youtube в смартфоне, детские
приложения и игры.

Чем вы отличаетесь от них? Чем вы лучше
конкурентов?
Портативный проектор МУЛЬТиКУБИК * Наличие интеграции с
крупными ОТА игроками: МУЛЬТ и ivi в портативном проекторе, позволяет
фильтровать 18+ контент и ограждать от него ребенка, давая уверенность
родителям, выгодные цены на подписки и служба поддержки в РФ,
решающая вопросы в течение 24 часов. * UX/UI адаптированный для детей,
без рекламы. * пассивное охлаждение — проектор абсолютно бесшумен *
мобильное приложение для управления проектором * дизайн проектора
удостоен премии RedDotAwards

Мобильное приложенеи — Диастор

Для пользователей кубика - Диастор - это дополнительный способ
смотреть диафильмы в любом месте, или легко запускать их на кубике с
телефона.

Для НЕпользователей кубика - доступ в каталог диафильмов, которые
отреставрированы и который постоянно пополняется. При этом
пользовательский опыт расширяется за счёт внедрения новых форматов:

озвученные диафильмы, в том числе звездами российского ТВ
(Н.Дроздов, О.Федорова, И.Охлобыстина)
диафильмы с эффектом параллакса
переводом современных сказок в формат диафильмов



Какая основная цель приложения для
бизнеса?

cоздание конкурентного преимущества перед другими
производителями проекторов
увеличение продаж контента за счет увеличение числа точек контакта
с клиентом и расширением базы пользователей за счет тех, у кого нет
проектора
снижение CPS за счет более более низкой стоимости привлечения
клиентов в приложение, по сравнению с продажами устройств

Какие будут ключевые KPI?
Retention Rate приложения: 2-ой день — 90% 30 день — 60% 90 день —
30%

Для пользователей с проектором, отношение DaU/MaU > 50%

ARPU пользователей приложения > 30 руб

На какие метрики вы обращали / будете
обращать внимание?

Retention rate мобильного приложение
частота использования (день, неделя, месяц)
ARPU/ARPPU
LT/LTV
конверсия в покупку кубика

Есть ли продукты, на которые мы можем
ориентироваться?
Нет


